Carl Rehder segelt mit: Das sind Fotos, die das Surfer-Herz schneller schlagen lassen.
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Klaus Hain versichert

Surf-Equipment

PORTRAT Carl Rehder GmbH Versicherungsmakler
(Hittfeld) bietet exklusiv deutschlandweit den Komplettschutz
der Ausriistung und vieles mehr

laus Hain hat zwei Hobbys: Kite-Surfen und
Fotografieren — da liegt die Symbiose quasi
auf der Hand. Doch dem Hittfelder Versiche-
rungsmakler und Inhaber der Carl Rehder
GmbH Versicherungsmakler ist es sogar gelungen,
seine privaten Vorlieben mit seinen beruflichen Aktivi-
taten zu verbinden: Als einziger Anbieter in Deutsch-
land versichert er das zumeist teure Equipment von
Surfern. Das Produkt , Surf-Protect-Complete” deckt
Schéaden und Verlust durch Diebstahl, Einbruchsdieb-
stahl und Feuer ab. Und zum Equipment zahlen unter
anderem die Teile, die an den Surfer-Stranden spek-
takuldre Fotomotive bieten: Surfbretter und Boards,
Kites, Segel, selbstverstandlich auch Neoprenanziige
und weiteres Zubehor. Hain sponsert sogar ein eige-
nes Top-Surfer-Team: die Slalomfahrer Dennis Miil-
ler und Michele Becker sowie den Freestyler Valentin
Bockler. Wenn sie an den Start gehen, steht auch der
Name Carl Rehder hart im Wind - auf den Segeln.
4Ich mag die Szene”, sagt Klaus Hain, der
seit 28 Jahren nicht einen einzigen
Surf-World-Cup auf Sylt verpasst
hat. Wer sich auskennt, weill: So
eine professionelle Ausriistung
kann schon mal an die 25000
Euro kosten. Hain: ,Wir hatten
bereits zwei groe Schadens-
falle. Einmal wurde ein VW-
Bus voll Equipment gestoh-
len wurde, als die Surfer kurz
mal eine Pizza essen wollten. In
einem zweiten Fall brannte der
Bus komplett ab, weil der Ka-
talysator die Wiese entziindet
hatte.” Bei der Ausgestaltung
der Surf-Protect-Complete
fand Hain in der Hamburger
Carl-Rieck-Gruppe einen As-
sekuradeur, der dazu beitrug, ein maRgeschneidertes
Produkt zu kreieren. Die Jahrespramie liegt je nach
Ausriistung zwischen 142 und 550 Euro. Mit der Va-
riante Complete L kann die Versicherung auf den ge-
samten europadischen Raum ausgeweitet werden.

Ingenieur auf Abwegen

Auf Sylt wurden 1999 auch die Weichen gestellt, die
den Diplom-Wirtschaftsingenieur in die Versiche-
rungsbranche fiihrten. ,Wir waren dort mit einem
Beachvolleyball-Team am Start. Einem Bezirksdirektor
der Allianz fiel auf, wie ich mit den Leuten sprach. Er
hielt mich wohl fiir vertriebsgeeignet und fragte mich,
ob ich nicht bei ihm in Hamburg einsteigen wollte. Ich
sagte zu, dachte mir, da mache ich mal ein halbes Jahr
lang einen Job und schaue mich in der Zeit um. Dar-
aus wurden dann fast zwolf Jahre”, blickt Hain zuriick.
Nach diesen zwdlf Jahren war Klaus Hain stellvertre-
tender Bezirksdirektor der Allianz flir den Hamburger
Stiden und den Norden Niedersachsens. Er betreute
160 Agenturen. Zeitgleich baute die Hittfelder Carl
Rehder Gruppe, ein Assekuranz- und Schiffsmakler mit
einem Segel als Logo, damals ihr Geschaft aus und
suchte Mitte 2011 einen Versicherungsspezialisten,
der die neue Carl Rehder GmbH Versicherungsma-
kler aufbauen sollte. Klaus Hain verabschiedete sich
von der Allianz und stieg bei Rehder ein. Allerdings

Wenn Klaus Hain unterwegs ist,
leitet Claudia Hagen das Biiro an der
Lindhorster StraBe 1 in Hittfeld.

in stiirmischen Zeiten, denn wenig spater musste die
Gruppe Insolvenz anmelden. Die Carl Rehder GmbH
Versicherungsmakler war davon allerdings nicht be-
troffen. Fiir Klaus Hain ergab sich daraus der Sprung in
die Selbststandigkeit: 2013 kaufte er die Gesellschaft.
Heute beschaftigt der gebiirtige Stader finf Mitarbei-
ter, sucht zurzeit gerade einen weiteren Auszubilden-
den (zum 1. August) und betreut zahlreiche Kunden in
der Metropolregion Hamburg, natiirlich auch auf Sylt
und insbesondere in seinem Heimat-Landkreis. Der
stidlichste Kunde kommt sogar aus Stuttgart.

,Goldene Nuss“ an der Wand

Klaus Hain: ,Wir versichern alles. Vom Mofa-Schild
bis zur Betriebshaftpflicht. Fiir private und geschaft-
liche Kunden. Und unser groRer Vorteil gegeniiber
den Online-Anbietern: In der Regel kénnen wir die
Versicherungen malgeschneidert anbieten.”
Schwerpunkte hat Hain bei der Versiche-
rung von gewerblichen Kfz-Flotten,
aber auch bei der betrieblichen Al-
ters- und Krankenversicherung.
Cyber-Versicherungen sind
ebenfalls ein Thema. Hain:
,,Da sind wir besonders sensi-
bilisiert — immerhin wurde die
Carl Rehder GmbH Versiche-
rungsmakler 2014 und 2016
fiir den vorbildlichen Umgang
mit Kundendaten mit dem alle
zwei Jahre verliehenen Wingster
Datenschutzpreis ausgezeich-
net — der ,Goldenen Nuss'.”
Die Urkunde hangt im Bespre-
chungsraum an der Wand.
Wer unsicher ist, ob die be-
triebseigene oder familien-
interne Versicherungsarchitektur noch passt, dem
macht Klaus Hain ein attraktives und zudem kosten-
loses Angebot, das eben nur ein Berater bieten kann:
,Unter dem Begriff ,Financial Planing’ checken wir
den gesamten Versicherungsbestand durch, machen
eine Auflistung und stellen unsere Empfehlung dazu.
So ein Check sollte spatestens alle zwei Jahre erfolgen.
Erteilt uns der Kunde eine Maklervollmacht, nehmen
wir ihm 99 Prozent der Arbeit ab.” Das kann das In-
ternet nicht.

Gastdozent in Lineburg

Die Vita von Klaus Hain, der auch einmal pro Semes-
ter als Gastdozent an der Leuphana Universitat in Li-
neburg Studenten dariiber informiert, welche Versi-
cherungen beim Berufsstart tatsachlich sinnvoll sind,
zeigt, dass berufliche Werdegénge keineswegs immer
geradeaus verlaufen. Er sagt: ,Nach der Ubernahmen
der Carl Rehder GmbH Versicherungsmakler hatte ich
zwei anstrengende Jahre. Aber heute weil} ich: Die
Entscheidung war richtig. Es lauft sehr gut, und ich
habe ein klasse Team.” Und einen langen Arbeitsweg,
denn Hain wohnt in Freiburg an der Elbe - da bietet
es sich an, unterwegs bei Kunden reinzuschauen. wb

»> Web: www.carl-rehder.de,
www.surf-insurance.com



